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1. Вступ та мета
1.1 Мета
Загальна мета цього Оголошення – вибрати організацію/компанію, яка проаналізує чинники, що впливають на попит на інструменти хеджування та їх використання учасниками українського ринку зерна. У дослідженні слід визначити основні характеристики ринку та профіль його учасників. Також необхідно оцінити, які чинники мають найбільш негативний та найбільш позитивний вплив на прийняття рішення щодо використання деривативів.
1.2 Офіс, що розміщує оголошення

Зазначений у наведеному вище стислому огляді Офіс, що розміщує оголошення є єдиним контактом в компанії «DAI» для цілей даного Оголошення. Будь-який потенційний учасник тендера, який не повідомив цей офіс про свою зацікавленість, бере на себе повну відповідальність у разі неотримання прямих повідомлень (зміни, відповіді на запитання тощо) до кінцевого терміну отримання пропозицій.

1.3 Тип очікуваного контракту 

Компанія «DAI» очікує укласти “Договір/Замовлення на закупівлю за твердою фіксованою ціною”. 
Замовлення на закупівлю за твердою фіксованою ціною – це контракт на загальну тверду фіксовану ціну на надання конкретних послуг, товарів або результатів робіт, який не коригується, якщо фактичні витрати перевищують фіксовану ціну або є нижчими за неї. 
Дане Оголошення не зобов’язує компанію «DAI» укладати договір або оплачувати будь-які витрати, пов’язані з підготовкою та поданням пропозицій. Крім того, компанія «DAI» залишає за собою право відхилити будь-які або всі пропозиції, якщо вона вважатиме, що це в її інтересах.

2. Загальні інструкції для Учасників тендера
2.1 Загальні інструкції  
«Учасник тендера» та/або «Субпідрядник» - це фірма, що пропонує свої послуги за цим Оголошенням. 
«Пропозиція» - це пакет документів, які фірма подає, пропонуючи свої послуги.
«Фіналіст» - це учасник тендера, якого вибрали та запросили на другий етап відбіркового процесу (Презентація пропозицій фіналістів).
Учасники тендера, які бажають відгукнутися на це Оголошення, мають подати свої пропозиції українською мовою згідно з наведеними нижче інструкціями. 

Учасники тендера повинні ознайомитися з усіма інструкціями та специфікаціями, що містяться у цьому Оголошенні. У разі невиконання цієї умови Учасник тендера діє на свій страх і ризик. Якщо до оголошення вносяться зміни, то всі умови та положення, що не були модифіковані, залишаються незмінними. 
Розміщення цього Оголошення у жодному разі не зобов’язує компанію «DAI» укладати договір субпідряду або контракт на замовлення про закупівлю. Учасникам тендера не будуть відшкодовуватися будь-які витрати, пов’язані з підготовкою або поданням цієї пропозиції. Компанія «DAI» у жодному разі не несе відповідальності за ці витрати.
Пропозиції мають бути подані не пізніше ніж 17:00 за київським часом 17 квітня, 2019 року в електронному виді у форматі PDF на адресу електронної пошти для закупівель ProcurementFSTInbox@dai.com. У темі повідомлення слід вказати номер Оголошення (REQ-KYV-18-0061) та назву дослідження (Дослідження перспектив використання деривативів на ринку зерна). Цінова та технічна пропозиції мають подаватися окремими файлами у форматі «PDF». Розмір повідомлення не повинен перевищувати 10 MБ. Пропозиції, отримані після вказаного терміну, не приймаються. Виняток може бути зроблено у надзвичайних обставинах на розсуд компанії «DAI».

Подання компанії «DAI» пропозиції у відповідь на це Оголошення є пропозицією компанії і свідчить про згоду Учасника тендера з положеннями та умовами цього Оголошення і додатків до нього. Компанія «DAI» залишає за собою право не оцінювати пропозицію, яка не відповідає вимогам або є неповною.

2.2 Супровідний лист до пропозиції 

З пропозицією компанії-учасника тендера має подаватися супровідний лист на бланку компанії, засвідчений підписом уповноваженої особи та печаткою (якщо доречно). Зразок форми такого листа наведено у Додатку Б. Супровідний лист повинен включати такі пункти:

· Назва та вид компанії або організації.

· Адреса, номер телефону, адреса електронної пошти.

· Підтвердження терміну дії пропозиції.

· Підтвердження обов’язкового дотримання запропонованого графіку поставки чи виконання робіт. 
· Підтвердження того, що компанія має достатні фінансові ресурси для виконання робіт без отримання авансу з боку компанії «DAI».

· Підтвердження розуміння того, що ці товари або послуги підлягають звільненню від ПДВ за умовами генерального договору компанії «DAI». 

Інші обов’язкові документи, які слід додати до супровідного листа:

· Копія виписки про реєстрацію компанії з публічного реєстру.

· Копія податкового коду компанії або аналогічного документа.

2.3 Запитання щодо Оголошення
З проханнями про уточнення або надання додаткової інформації слід звертатись у письмовому вигляді або у вигляді електронного повідомлення до офісу, що розміщує оголошення, який зазначено у стислому огляді вище. Відповіді на запитання за телефоном не надаються. Будь-яка усна інформація, отримана від працівника компанії «DAI» або Проекту «Трансформація фінансового сектору», або іншої організації, офіційною відповіддю на запитання щодо цього Оголошення не вважається. 

Після кінцевого терміну отримання запитань запитання та відповіді на них будуть надіслані у письмовому вигляді всім зареєстрованим потенційним учасникам тендера, які отримали це Оголошення. 
3. Інструкції з підготовки технічних пропозицій
Файл «PDF» з технічною пропозицією повинен носити чітку назву: «Том І – Технічна пропозиція». 

Технічна пропозиція повинна складатися з таких частин:

Частина 1: Технічний підхід (5 сторінок).
У пропозиції Учасника тендера слід детально викласти його технічний підхід, у тому числі коментарі щодо Технічного завдання та/або запропонованих змін до існуючої методики або анкети. У пропозиції необхідно чітко описати, як Учасник тендера розуміє методику дослідження та запланований збір інформації та її аналіз.  Слід вказати, які інтерв'ю плануються, та визначити ресурси, що будуть використовуватися. Також ця частина повинна включати запропонований графік виконання проекта у стислому вигляді із зазначенням результатів роботи та терміни виконання. До пропозиції слід додати детальний план/графік виконання проекту.
Ця частина має бути обсягом не більше 5 сторінок.

Частина 2: Керівництво, ключовий персонал та штатний розклад (2 сторінки). 
У рамках інформації про керівництво та штатний розклад слід надати відомості про команду, запропоновану учасником тендера для виконання проекту. Просимо описати, як запропонований персонал працюватиме разом над реалізацією запропонованого Учасником тендера технічного підходу до виконання технічного завдання. Обсяг цієї частини обмежено двома сторінками. До технічної пропозиції слід додати резюме ключових працівників, які не входять до розрахунку кількості сторінок, але жодне резюме не може перевищувати трьох (3) сторінок.

Склад групи, що проводить дослідження
У пропозиції слід вказати Керівника групи та інших її учасників. Учасники групи повинні мати підтверджену кваліфікацію з проведення досліджень та з предмету дослідження – ринків зерна в Україні. Учасник ринку пропонує власну команду, але до складу групи має входити, як мінімум:
Керівник групи
Керівник групи виконуватиме дві функції: загальне керівництво групою та надання технічних консультацій з дослідження перспектив використання деривативів на ринку зерна. Приблизні обов’язки Керівника групи можуть, між іншим, включати таке: керівництво групою з проведення дослідження; координація завдань з Проектом «Трансформація фінансового сектору» для забезпечення виконання вимог Проекту; а також підготовка технічної документації та звітів тощо. Керівник групи повинен знати методи проведення досліджень та аналізу результатів, добре розбиратись в аграрному секторі України та розуміти український ринок зерна. Додатковою перевагою буде розуміння товарних деривативів.
Експерт з проведення опитування 
Експерт з проведення дослідження відповідатиме за визначення репрезентативної для країни вибірки для проведення опитування з метою оцінки попиту на деривативи та за визначення того, які учасники ринку зерна найбільш схильні до використання деривативів з метою хеджування цін. Цей фахівець відповідатиме за розробку/уточнення анкети, попередне тестування, формування вибірки, проведення опитування, зведення у таблицю необроблених результатів. Експерт повинен мати великий досвід застосування методів опитування.

Консультант з ринку зерна та фінансових інструментів  

Цей фахівець повинен мати досвід та навики в аграрній та фінансовій сферах і виконувати в групі роль технічного експерта з проведення дослідження. Бажано, щоб фахівець мав такий додатковий досвід та знання: розуміння аграрного сектору України; знайомство з деривативами, а також бажано, щоб він мав вищу освіту (або аналогічний досвід) з економіки, фінансів, бізнесу або суміжних галузей.

Учасники тендера можуть запропонувати додатковий персонал і надати обґрунтування по кожному додатковому учаснику групи.

Частина 3: Можливості, досвід та результати минулої роботи компанії (3 сторінки). 
У третій частині слід навести опис компанії або організації, з відповідними посиланнями на материнську компанію або дочірні підприємства. Учасники тендера повинні включити інформацію (минулі проекти), яка демонструє їхній досвід і технічні можливості з реалізації технічного підходу/методики. Учасники тендера повинні надати відомості про 3 аналогічні роботи в минулому (за договорами чи договорами субпідряду) та контактну інформацію про компанії, для яких виконувались ці роботи. Контактна інформація, як мінімум, повинна включати: П.І.Б. контактної особи, яка може розповісти про роботу Учасника тендера, назва та адреса компанії, для якої виконувалась робота, а також адреса електронної пошти та номер телефону контактної особи.
Примітка: Учасником тендера може бути консорціум різних компаній з вузькою спеціалізацією, причому кожна з цих галузей спеціалізації є необхідною для виконання завдання. Однак в пропозиції, що пропонується консорціумом слід визначити, яка фірма є головною (відповідальною), а також ролі всіх фірм-учасників. Також слід вказати послуги. 
Для цілей цього Оголошення, компанія «DAI» вимагає, щоб були надані послуги, зазначені у Додатку (А) (Технічне завдання на надання послуг або технічні специфікації).                                                                                     
3.1 Критерії технічної оцінки 
Технічні пропозиції оцінюватимуться за такими критеріями:

· Технічний підхід, у тому числі план виконання; 
· Кваліфікація запропанованих експертів та ключового персоналу 
· Досвід та минулі роботи компанії  

4. Інструкції для підготовки цінових пропозицій  
Файл «PDF» з ціновою пропозицією повинен носити чітку назву: «Том ІІ – ЦІНОВА пропозиція». 

Цінова пропозиція використовується для визначення того, які загальні пропозиції приносять найвищу вигоду, та слугує основою для переговорів до укладення договору субпідряду.

Сума договору субпідряду, що укладається, являє собою повну фіксовану ціну, яка включає все. Ані прибутку, ані комісійних, ані податків, ані додаткових витрат після укладення договору додавати не можна. Проте, для цілей пропозиції, Учасники тендера повинні надати детальний бюджет із зазначенням основних статей, а саме: заробітна плата, добові, витрати на відрядження, інші прямі витрати, непрямі ставки тощо, а також окремі статті, а саме: заробітна плата або ставки для фізичних осіб, різні види добових, оренда, комунальні послуги, страхування тощо. У пропозиціях слід вказувати ціну за одиницю продукції, кількість та загальну ціну. Всі статті, послуги тощо повинні мати чіткі назви та включатись до загальної запропонованої ціни. Всі ціни повинні бути виражені в гривнях. 

Ціна оцінюватиметься на предмет реалістичності, обґрунтованості та структурного охоплення всіх видів діяльності. Така оцінка складатиметься з аналізу зазначених Учасником тендера витрат, щоб визначити, чи запропонована загальна ціна є реалістичною за роботу, яка буде виконуватися, чи відображають витрати розуміння Учасником вимог і чи відповідають витрати Технічній пропозиції.

Зразок структури бюджету див. у Додатку C.

У ціновій пропозиції також слід навести опис бюджету, в якому пояснюється підстава для розрахунку кожного елементу або статті витрат.  В достатньому обсязі слід також навести підтверджувальну інформацію, щоб можна було провести повний аналіз кожного елементу або кожної статті витрат. Компанія «DAI» залишає за собою право запитувати додаткову цінову інформацію, якщо тендерна комісія має сумніви щодо обґрунтованості, реалістичності або повноти ціни, запропонованої Учасником тендера.
Якщо звичайною практикою Учасника тендера є включення до бюджету непрямих витрат, а саме: накладні витрати, витрати на соціальні потреби, загальні та адміністративні витрати, адміністративні або інші ставки, то Учасники повинні пояснити в бюджетному описі ставки та їхню базу для застосування. Компанія «DAI» залишає за собою право запитувати додаткову інформацію з метою обґрунтування непрямих ставок Учасника.

За жодних обставин інформація про витрати не повинна включатися до технічної пропозиції. Технічна пропозиція не може містити жодних відомостей про витрати або ціни, чи це стосовно результатів роботи або окремих статей робіт. Цінова інформація повинна вказуватися лише у ціновій пропозиції.
4.1 Податки та ПДВ
Оскільки Проект «Трансформація фінансового сектору» фінансується Агентством США з міжнародного розвитку (USAID) та виконується згідно з двосторонньою угодою між Україною та США, Учасники тендера не повинні включати до своєї цінової пропозиції ПДВ та мито. 

Проект звільнено від податків, мита і ПДВ приймаючої країни. Отже Проект сплатить ціну за послуги без ПДВ.

Компанія «DAI» виконує програми та проекти міжнародної технічної допомоги в Україні згідно з Угодою між Урядом Сполучених Штатів Америки і Урядом України про гуманітарне і техніко-економічне співробітництво від 7 травня 1992 року (далі – Угода). З метою виконання вищезгаданного проекту міжнародної технічної допомоги компанія «DAI» має закуповувати товари, роботи та послуги. Згідно з вищезазначеною Угодою та Порядком залучення, використання та моніторингу міжнародної технічної допомоги, затвердженого Постановою Кабінету Міністрів України №153 (153-2002-п) від 15.02.2002 «Про створення єдиної системи залучення, використання та моніторингу міжнародної технічної допомоги», вартість таких товарів (робіт, послуг) звільняється від податку на додану вартість (VAT). 

Закупівля товарів, робіт та послуг здійснюється за рахунок проекту міжнародної технічної допомоги та відповідає категорії (типу) товарів, робіт та послуг, зазначених у плані закупівель.

Переможцю тендера Проект має надати копію реєстраційної картки Проекту для закупівлі товарів, робіт та послуг, виданої Міністерством економічного розвитку і Торгівлі та засвідченої печаткою Проекту, а також копію плану закупівель або витягу із плану закупівель, засвідченого печаткою Проекту.

Учасник тендера має подати рахунок на товари (роботи, послуги), заповнений згідно з викладеним нижче порядком і з позначкою «без ПДВ». У рахунку повинна бути зазначена підстава для звільнення від ПДВ (назва проекту, номер та дата відповідного договору). Виконавець за договором субпідряду подає декларацію державному податковому органу за місцем знаходження, з врахуванням вищезгаданних операцій та зазначенням коду звільнення від ПДВ №14060049 згідно з Довідником звільнень від податків.

ПОПЕРЕДЖЕННЯ: Учасники тендера обов’язково повинні зазначити в пропозиції, що вони розуміють, що компанія «DAI» звільнена від ПДВ і що це звільнення визнається в усіх рахунках. Незазначення у пропозиції наміру визнавати звільнення від ПДВ в Україні може бути підставою для відхилення пропозиції та неукладення договору.

5. Підстава для укладення договору 
5.1 Визначення найвищої вигоди та процес відбору 
Компанія «DAI» вивчить усі пропозиції та визначить найкращу на основі вищезгаданих критеріїв технічної та цінової оцінки. Кожна повна пропозиція оцінюється за шкалою, наведеною в таблиці нижче. У загальній оцінці пропозицій критерії технічної оцінки у сукупності вважаються значно більш вагомими, ніж ціна. 
	Критерії оцінки
	Максимальний бал

	Технічний підхід 
	30

	Кваліфікація запропонованих експертів та ключового персоналу 
	30

	Досвід та минулі роботи компанії 
	20

	Цінова пропозиція (Бюджет)
	20

	Усього
	100


Члени Тендерної комісії оцінюють технічні пропозиції на основі критеріїв відбору, присвоюючи бали в межах максимально можливих за кожним критерієм, як зазначено у таблиці вище.

Кількість балів за критерієм «Цінова пропозиція» розраховується таким чином:

Кі=k*Pі/Pmin, де
k – максимальна кількість балів за критерієм «ціни»;

Pmin – мінімальна ціна, запропонована Учасниками тендера;

Pі – ціна, запропонована Учасником тендера, пропозиція якого оцінюється.

Договори укладаються з відповідальними Учасниками тендера, чиї пропозиції отримають найвищий бал.

Компанія «DAI» може також не приймати пропозицію до розгляду, якщо визначить, що Учасник тендера є «невідповідальним», тобто не має керівництва та технічних можливостей, необхідних для виконання обов’язкових робіт.  

5.2 Визначення відповідальності 
Компанія «DAI» не укладатиме жодного виду договору з Учасником тендера, доки не визначить його відповідальності. У ході оцінки відповідальності враховуються такі чинники:

1. Під час укладення договору субпідряду компанії або організації, комерційні або некомерційні, повинні бути зареєстровані відповідно до чинного українського законодавства. 
2. Під час укладення договору субпідряду компанії або організації повинні мати представництво в Україні.

3. У разі перемоги в тендері на підряд в розмірі від 30 000 доларів США і за відсутності звільнень згідно з інформацією, засвідченою у формі Підтвердження відповідальності у Додатку E, компанії або організації, комерційні або некомерційні, повинні мати номер DUNS.

4. Наявність кваліфікації та дозволу на виконання роботи згідно з чинним українським законодавством.

6. Очікувані результати роботи після укладення договору  

Після укладення договору підряду компанії «DAI» подається наведена нижче таблиця, в якій зазначені результати роботи та терміни її виконання. Відповідно до завдань, передбачених на кожному етапі, Субпідрядник подає методику збору даних, анкету, звіт, рекомендації, стислі огляди та роздатковий матеріал у форматі, готовому для публікації (в електронному та паперовому вигляді).
	№
	Опис
	Термін виконання

	1
	План виконання
	1 тиждень після укладення договору 

	2.
	 Звіт про результати кабінетного дослідження (desk study)
	4 тижні після укладення договору

	3.
	Доопрацьована методика, анкета, супровідний лист та список осіб для проведення інтерв’ю та місць їх проведення 
	5 тижнів після укладення договору

	4.
	Презентація попередніх результатів у форматі «PowerPoint» та брифінг для Проекту 
	13 тижнів після укладення договору

	5.
	Остаточний звіт, який містить результати кабінетного дослідження, результати опитування та рекомендації, виходячи з коментарів Проекту та інших зацікавлених осіб 
	18 тижнів після укладення договору


Результат роботи № 1 

План виконання: Протягом першого тижня після початку роботи група з проведення дослідження має представити перероблений остаточний план виконання українською мовою.

Результат роботи № 2 

 Звіт про результати кабінетного дослідження: Протягом чотирьох тижнів після початку роботи над виконанням договору група повинна подати в електронному вигляді Попередній звіт про результати кабінетного дослідження українською мовою у форматі «Word», як додаток до електронного повідомлення.  У Попередньому звіті необхідно описати аналітичний процес та надати попередні висновки питань, які є предметом дослідження.  У цьому звіті мають бути вказані всі використані джерела інформації.  Проект надає письмові зауваження та/або звертається з проханням уточнити чи продовжити роботу над звітом протягом одного тижня після подання Попереднього звіту. Фінальна версія звіту про результати кабінетного дослідження очікується через тиждень після отримання зауважень від Проекту.
 Звіт про результати кабінетного дослідження повинен складатися з таких розділів:

1.  Основні положення (не більше 3 сторінок)

2. Методика (або аналітичний процес) (не більше 1 сторінки)

3. Результати дослідження та аналіз (10 – 15 сторінок)

4. Попередні висновки та рекомендації (не більше 5 сторінок)
Результат роботи № 3 

Доопрацьована методика, анкета, супровідний лист та список осіб для проведення інтерв’ю та місць їх проведення з урахуванням зауважень Проекту та інших зацікавлених осіб
Результат роботи № 4 

Презентація у форматі «PowerPoint» та брифінг для Проекту: Після завершення основного опитування в країні та приблизно посередині терміну виконання робіт, група з проведення опитування повинна подати презентацію у форматі «PowerPoint» українською мовою, в якій буде узагальнено основні результати опитування, аналіз, рекомендації та висновки опитування на цей час.  Група робить цю презентацію для Проекту.

Результат роботи № 5 

Остаточний звіт: Протягом зазначеного вище строку група з проведення дослідження має подати проект остаточного звіту українською мовою у форматі «Word» як додаток до електронного повідомлення. Проект переглядає його та надає свої зауваження для подальшого їх відображення виконавцем в остаточному  звіті. Остаточний звіт повинен складатися принаймні з таких розділів:

Розділ 1. Звіт про результати кабінетного дослідження
Розділ 2. Звіт про результати опитування
1. Основні положення (не більше 3 сторінок)

2. Методика (або виконаний аналітичний процес) (не більше 3 сторінок)

3. Результати та аналіз (не більше 20 сторінок)

4. Повний список опитаних осіб (у додатку)

Розділ 3. Рекомендації

1. Остаточні висновки та рекомендації (не більше 10 сторінок)
2. Повний список використаних джерел та звітів (у додатку)
7. Перевірка та прийняття

Усі результати робіт підлягають схваленню Проектом і вважаються остаточними після затвердження Проектом. Проект залишає собі 20 робочих днів для надання письмових зауважень до результатів виконаних робіт, наданих обраним Учасником тендера.   

8. Дотримання положень та умов

8.1 Загальні положення та умови 
Учасники тендера погоджуються виконати положення про отримання номеру Duns для договору, що укладено в результаті відповіді на це Оголошення (Додаток Е). Визначений переможцем Учасник тендера повинен надати всі заяви та підтвердження про відповідність, зазначені у Додатку Д.
8.2 Джерело та країна походження

Згідно із затвердженим географічним кодом для свого контракту, компанія «DAI» може здійснювати закупівлю товарів та послуг з таких країн. 

Географічний код 110: Товари та послуги із Сполучених Штатів, незалежних країн колишнього Радянського Союзу або країни, що розвивається, але за винятком Заборонених Країн.

Компанія «DAI» зобов’язана перевірити джерело та країну походження товарів та послуг і (у максимально можливій мірі) забезпечити, щоб не здійснювалась закупівля жодних послуг із заборонених країн, що знаходяться у списку Управління контролю за іноземними активами (OFAC) як країни, на які розповсюджуються санкції. До поточного списку країн, які знаходяться під повними санкціями, входять такі країни: Куба, Іран, Північна Корея, Судан та Сирія. Транзит товарів через територію країн, які знаходяться під повними санкціями, та складання товарів на їхній території заборонено. Також заборонено працювати з постачальником, який знаходиться у власності або під контролем забороненої країни. Компанії «DAI» забороняється сприяти будь-якій господарській операції третьої сторони, якщо така операція була б забороненою у разі її виконання компанією «DAI».  

Подаючи пропозицію у відповідь на це Оголошення, Учасники тендеру підтверджують, що вони не порушують вимог до Джерела та країни походження запропонованих товарів та послуг, і що товари та послуги відповідають Географічному коду та виняткам щодо вищезгаданих заборонених країн.

Географічний код 110: Товари та послуги із Сполучених Штатів, незалежних країн колишнього Радянського Союзу або країни, що розвивається, але за винятком Заборонених Країн.

Компанія «DAI» зобов’язана перевірити джерело та країну походження товарів та послуг і (у максимально можливій мірі) забезпечити, щоб не здійснювалась закупівля жодних послуг із заборонених країн, що знаходяться у списку Управління контролю за іноземними активами (OFAC) як країни, на які розповсюджуються санкції. До поточного списку країн, які знаходяться під повними санкціями, входять такі країни: Куба, Іран, Північна Корея, Судан та Сирія. Транзит товарів через територію країн, які знаходяться під повними санкціями, та складання товарів на їхній території заборонено. Також заборонено працювати з постачальником, який знаходиться у власності або під контролем забороненої країни. Компанії «DAI» забороняється сприяти будь-якій господарській операції третьої сторони, якщо така операція була б забороненою у разі її виконання компанією «DAI».  

Подаючи пропозицію у відповідь на це Оголошення, Учасники тендеру підтверджують, що вони не порушують вимог до Джерела та країни походження запропонованих товарів та послуг, і що товари та послуги відповідають Географічному коду та виняткам щодо вищезгаданих заборонених країн.

9. Етика закупівлі 

Ані учасник тендеру, ані будь-хто з працівників компанії «DAI» не повинні платити або надавати комусь перевагу у спробі вплинути на результати тендеру. Компанія «DAI» розглядає всі повідомлення про можливе шахрайство / зловживання дуже серйозно. Шахрайські або корупційні дії не будуть допускатися, а для співробітників «DAI» та/або субпідрядників/грантоодержувачів/ постачальників, які беруть участь у таких діях, будуть серйозні наслідки. Будь-яка подібна практика є неетичною, незаконною та корупційною. Учасники тендеру або співробітники «DAI» можуть повідомляти про порушення на безкоштовну анонімну гарячу лінію з питань етики та дотримання законодавства за номером телефону +1 855-603-6987, через веб-сайт «DAI» або електронною поштою на адресу: FPI_hotline@dai.com. «DAI» гарантує анонімність та неупереджений серйозний розгляд та ставлення до наданої інформації. Така практика може призвести до скасування закупівлі та дискваліфікації учасника тендеру у цій та майбутніх закупівлях. Про порушників буде повідомлено USAID, і в результаті про них може бути повідомлено також Міністерству юстиції США для включення їх у список Суб’єктів обмежень, що у майбутньому унеможливить їхню участь у господарській діяльності уряду США. 

У відповідь на це оголошення учасники тендеру повинні надати повну та достовірну інформацію. Штрафні санкції за надання суттєво неправдивої інформації передбачені у Розділі 1001 Глави 18 Кодексу законів США.

Крім того, «DAI» дуже серйозно ставиться до фактів здійснення платежів коштами USAID суб’єктам, які здійснюють терористичну діяльність, або групам, які підтримують терористів, або іншим особам в обмін на захист. У випадку здійснення спроби вимагання грошей від Вашої організації суб’єктами, групами або іншими особами, які здійснюють терористичну діяльність або її підтримують, прохання негайно повідомити про це на анонімну гарячу лінію «DAI» з питань етики та дотримання законодавства за контактною інформацією, наведеною у цьому розділі.  

Подаючи пропозицію, учасники тендеру засвідчують, що вони не намагались і не намагатимуться у майбутньому підкупити працівників «DAI» або здійснити їм будь-які виплати в обмін на надані переваги, а також що не було здійснено жодних платежів терористам або групам, які підтримують терористичну діяльність. 

10. Додатки
10.1 Додаток A:  Технічне завдання для надання послуг або технічні специфікації 
A. Загальна інформація

Сільське господарство є важливою складовою економіки України. Воно приносить 16% валової доданої вартості за ринковими цінами (станом на ІІІ квартал 2018
). У структурі експорту України у 2017  році частка сільськогосподарської продукції становила 41%; це основне джерело надходжень іноземної валюти.

Роль України в сільському господарстві світу найкраще характеризують такі цифри
:

· Україна посідає 1 місце за експортом та виробництвом соняшникової олії та соняшникового шроту;

· Україна посідає 3 місце за експортом та 6 місце за виробництвом рапсу;

· Україна посідає 4 місце за експортом та 8 місце за виробництвом кукурудзи;

· Україна посідає 4 місце за експортом та 3 місце за виробництвом ячменю;

· Україна посідає 5 місце за експортом та 7 місце за виробництвом пшениці;

· Україна посідає 6 місце за експортом та 8 місце за виробництвом соєвих бобів.

Незважаючи на велике значення сільського господарства, особливо виробництва зернових, українські виробники, переробники та трейдери (у тому числі й експортери) не мають достатньо можливостей для хеджування ризику цінових коливань. Наприклад, зараз на українських біржах неможливо торгувати аграрними ф’ючерсами.

Розвиток ринків капіталу та товарних ринків, а також запровадження нових фінансових інструментів є одними з цілей Проекту USAID «Трансформація фінансового сектору». Це Оголошення має на меті вибрати фірму («Компанію») для:

(i) проведення загального кабінетного дослідження українського ринку зерна; 

(ii) проведення загальнонаціонального статистично репрезентативного опитування з метою визначення, чи є зацікавленість серед учасників ринку зерна у використанні деривативів; 

(iii) аналізу наявної на ринку практики ціноутворення/продажу аграрної продукції та визначення будь-якої практики управління ризиками;

(iv) аналізу попиту серед малих та середніх агровиробників на різні деривативні продукти; 

(v) надання рекомендацій щодо подальшого розвитку ринку деривативів на ринку зерна.

Усі п’ять вищезгаданих питань будуть включені до Дослідження перспектив використання деривативів на ринку зерна (Дослідження).

B. Мета

Основною метою є аналіз чинників, що впливають на попит та використання інструментів хеджування учасниками українського ринку зерна. Також дослідження повинно містити основні характеристики ринку та інформаційну довідку про учасників. У дослідженні слід оцінити, які чинники мають найбільш позитивний та негативний вплив на рішення про використання деривативів. 

C. Обсяг аналізу

Дослідження перспектив використання деривативів на ринку зерна повинно складатись з таких частин:

1. Аналіз українського ринку зерна та наявних інструментів для хеджування цінових ризиків («Кабінетне дослідження»)

2. Дослідження, яке оцінює зацікавленість у використанні деривативів з боку учасників українського ринку зерна (переважно виробників) («Опитування»)

3. Рекомендації щодо розвитку деривативів на українському ринку зерна («Рекомендації»)

C.1 Кабінетне дослідження

Слід розглянути такі питання:

· поточний стан ринку зерна в Україні (напр., розмір, основні продукти, структуру);

· основні учасники ринку зерна в Україні та відносини між ними; 

· вплив держави на поведінку учасників ринку зерна (напр., державна підтримка);

· розкриття ціни та ціноутворення; 

· основні ризики учасників ринку зерна та доступні прийоми хеджування; 

· загальний опис деривативів і типи деривативів, доступні зараз в Україні.

Кабінетне дослідження має ґрунтуватися на відкритих джерелах, у тому числі на раніше проведених дослідженнях  (якщо вони є у відкритому доступі). Опис основних ризиків та доступних прийомів хеджування має включати:

(i) міжнародний аспект (загальні ризики аграрного сектору як такого, незалежно від країни; поширені прийоми хеджування у розвинутих країнах)

(ii) національний аспект (конкретні ризики аграрного сектору в Україні; прийоми хеджування, доступні в Україні).

Кабінетне дослідження не повинне бути невиправдано великим чи детальним. Результати кабінетного дослідження слід використати для (i) завершення підготовчої роботи для Опитування (напр., оновлення анкет (опитувальників)); (ii) тлумачення результатів Опитування; (iii) надання рекомендацій.

C.2 Опитування та процес опитування
У ході опитування необхідно оцінити попит на деривативи та визначити, які учасники ринку зерна є найбільш схильними до використання деривативів для хеджування ціни. Також слід розкрити, які чинники заважають учасникам ринку зерна використовувати деривативи. В результаті, повинен бути складений «портрет» типового учасника ринку зерна, який є зацікавленим у використанні деривативів для хеджування цінових ризиків, та учасника, який такої зацікавленості не має.

Опитування має охоплювати всю територію Україна (за винятком тимчасово окупованих територій).

Цільовим ринком є ринок зерна (напр., зернові, пшениця, ячмінь, соєві боби, рапс та кукурудза).

Головну увагу в опитуванні слід приділити виробникам. Але до вибірки також необхідно включити таких учасників ринку зерна як переробники та трейдери (включаючи експортерів).

Компанія повинна проводити і якісне, і кількісне дослідження, тобто опитування слід проводити двома шляхами:

(i) Перший (основне опитування): анкетування, з використанням завчасно визначених запитань та варіантів відповідей (множинний вибір, так/ні). Основну частину опитування складатимуть відповіді на анкети.

(ii) Другий (додаткове опитування): особисті інтерв’ю (якісний підхід). Інтерв’ю слід проводити з невеликою кількістю виробників. Особисті інтерв’ю дозволяють провести більш глибокий аналіз того, хто використовує, а хто не використовує деривативи для хеджування та чому. Таким чином, результати інтерв’ю слід використовувати для тлумачення відповідей на запитання анкет.

Проводити опитування слід з урахуванням методики, викладеної у Додатку A-1. Приклади анкет для виробників наведено у Додатку A-2. Очікується, що Компанія оновить методику та анкету, виходячи зі свого минулого досвіду та результатів Кабінетного дослідження. Крім того, відповідні анкети мають бути розроблені з урахуванням специфіки переробників та трейдерів (експортерів).

C.3 Рекомендації 

Очікується, що Компанія підготує стислий звіт з практичними рекомендаціями щодо розвитку ринку деривативів на зерно. Ці рекомендації можуть мати юридичний характер (напр., внести зміни до чинних законів або прийняти нові; змінити податковий режим або роль держави), бути пов’язаними із спеціальними знаннями / чинниками зацікавленості (напр., підвищити рівень фінансової грамотності) тощо. Ці рекомендації повинні передбачати конкретні кроки, які слід здійснити у поточній соціально-політичній та економічній ситуації в Україні.

D. Основні дії

Очікується, що Компанія

1) підготує план виконання (Результат роботи № 1);

2) проведе кабінетне дослідження відповідної літератури, статей, аналізів та інших доступних джерел;

3) підготує перший варіант звіту про результати кабінетного дослідження; 

4) доопрацює звіт про результати кабінетного дослідження з урахуванням зауважень з боку Проекту «Трансформація фінансового сектору» (Результат роботи № 2);

5) оновить методику та анкету; розробить анкети для переробників та трейдерів (експортерів); підготує супровідний лист та попередній список осіб та місць проведення інтерв’ю; 

6) проведе пілотне опитування (деталі пілотного опитування наведено нижче);

7) доробить остаточну версію методики, анкет та списку осіб і місць проведення інтерв’ю з урахуванням зауважень з боку Проекту та інших зацікавлених осіб (Результат роботи № 3);

8) виконає основне та додаткове опитування (інтерв’ю з респондентами); 

9) надасть Проекту первісну інформацію та статистичні додатки, що мають відношення до результатів опитування; 
10) підготує презентацію у форматі «PowerPoint» та стисло ознайомить Проект з попередніми результатами (Результат роботи № 4)
11) підготує в електронній формі перший варіант аналітичного звіту про результати опитування (з діаграмами та таблицями) разом з рекомендаціями українською мовою 
12) доопрацює звіт, що містить результати кабінетного дослідження, результати опитування та рекомендації з урахуванням зауважень з боку Проекту та інших зацікавлених осіб (Результат роботи № 5)

13) візьме участь в публічній презентації результатів дослідження у разі надходження відповідного прохання з боку Проекту.
E. Терміни виконання робіт: 

Очікується, що кабінетне дослідження розпочнеться у травні 2019 р., основне та додаткове опитування – у червні-липні, а остаточний варіант звіту буде підготовлено до 30 серпня 2019 р. 

10.2 Додаток A-1. Запропонована методика опитування 
Регіон: Україна, за винятком тимчасово окупованих територій.

Базовий актив: зернові (тобто зерно, пшениця, ячмінь, соєві боби, рапс та кукурудза).

Вибірка:

Учасники ринку, з якими мають проведені інтерв’ю: виробники (основна увага), переробники, трейдери (у тому числі експортери). Приблизні частки різних респондентів: 70-80% - виробники, 10-15% - переробники; 10-15% - трейдери.

За даними Державної служби статистики України, у сільському господарстві функціонують 45 558 суб’єктів господарювання
.

Виробників можна розділити на такі три категорії: (i) суб’єкти, що володіють від 500 до 2 000 га землі; (ii) суб’єкти, що володіють від 2 000 до 5 000 га; (iii) суб’єкти, що володіють понад 5 000 га землі. 

Для різних типів учасників ринку (виробники, переробники, трейдери) мають бути підготовлені окремі анкети, але частина запитань для всіх типів учасників може бути однаковою.

Компанія повинна визначити цільових учасників ринку зерна і переконатися, що зібрані дані будуть репрезентативними для вибірки з точки зору розміру земельних ділянок, областей, видів зернових.
Компанія повинна запропонувати свою методологію щодо визначення вибірки, цільових учасників ринку зерна, а також мінімально необхідний відсоток отриманих відповідей. Всі пропозиції Компанії повинні містити належне обґрунтування.
Вимоги до запитань в анкетах 

· Усі запитання мають бути доречними та спрямованими на досягнення мети дослідження.

· Структура анкети має бути побудована таким чином, щоб підтримувати зацікавленість респондента від початку до кінця (напр., легкі запитання слід перемішати з більш складними).

· Відповідаючи на запитання, респондент не повинен відчувати необхідності користуватися додатковими матеріалами (напр., фінансовою звітністю).

· Запитання мають бути сформульовані таким чином, щоб можна було зрозуміти, які чинники (напр., розмір земельних ділянок, тип бізнесу) впливають на зацікавленість у використанні деривативів та якою мірою. 

· Запитання мають стосуватися таких тем: знання та минуле використання деривативів; зацікавленість у використанні деривативів або інших фінансових інструментів; особисті чинники; чинники всередині компанії; чинники за межами компанії. 

Підготовка анкет та супровідних листів 

До кожної анкети слід додати супровідний лист. Деякі учасники ринку (особливо малі виробники) можуть не знати, що таке деривативи і як вони працюють. Отже у супровідному листі необхідно висвітлити такі питання: загальний опис деривативів та їхніх функцій з урахуванням специфіки аграрного сектору; опис дослідження, його значення та можливий вплив у майбутньому. Такий супровідний лист повинен бути стислим, написаним просто та зрозуміло.

До початку основного опитування можна провести пілотне опитування 3-5 респондентів. Метою такого пілотного опитування буде оцінка, чи правильно сформульовані підготовлені запитання (тобто, чи є вони зрозумілими та однозначними).

Збір даних

Основне опитування може проводитись за допомогою електронної пошти або іншого подібного онлайн способу.

Додаткове опитування передбачає особисті інтерв’ю з вибраними виробниками. Особисті інтерв’ю мають бути проведені з лише вибраними цільовими виробниками.

Опитування слід намагатися проводити серед осіб, що обіймають вищі керівні посади в суб’єктах господарювання та знають загальний стан аграрного бізнесу на своїх підприємствах.

Аналіз даних

Зібрані дані слід ретельно проаналізувати. Крім того, обов’язково необхідно зробити регресійний аналіз для оцінки чинників, що корелюють із зацікавленістю у використанні деривативів.

10.3 Додаток A-2. Приклад анкети для виробників
Частина A. Деривативи

1. Яке твердження найточніше описує ваші знання прийомів хеджування та деривативів?

a. Я знаю, як вони працюють, і не зацікавлений в одержанні додаткової інформації 

b. Я знаю, як вони працюють, і зацікавлений в одержанні додаткової інформації 

c. Я приблизно знаю, як вони працюють, але не впевнений, що добре їх розумію 

d. Я їх не знаю і не розумію

2. Чи зацікавлені ви у використанні деривативів для хеджування цін на зернові в Україні?

a. Так, якщо буде ліквідна біржова торгівля деривативами 

b. Так, якщо такі інструменти пропонуватимуть банки 

c. Так, незалежно від того, хто пропонує такі послуги 

d. Ні, я в жодному разі не буду зацікавлений 

e. Я ще не впевнений 

3. Чи маєте ви досвід використання деривативів для 

a. Хеджування валютних ризиків
b. Хеджування цін на зерно, не пов’язаних з валютними коливаннями 

c. Ні, я у жодній формі не використовував деривативи 

4. Чи укладала ваша компанія коли-небудь договір на поставку зернових у майбутньому (по суті, це деривативний контракт)?

a. Так 

b. Ні

5. Якщо ваша компанія коли-небудь укладала договір на поставку зернових у майбутньому, вона це робила, тому що:

a. Ціни на поставку в майбутньому були вищі, ніж ціни у разі негайної поставки 

b. Компанії потрібна була впевненість, що вона зможе продати свою продукцію за певну ціну 

c. Інша причина.

6. Якщо ваша компанія коли-небудь укладала договір на поставку зернових у майбутньому, яким був середній термін поставки?

a. Менше одного місяця

b. Від одного до трьох місяців

c. Від трьох до шести місяців

d. Більше шести місяців

7. Ваш минулий досвід використання деривативів був:

a. Гарним, це була прибуткова угода

b. Задовільним

c. Негативним, тому що дериватив не був виконаний згідно з первісною домовленістю  

d. Негативним через низьку ціну 

e. Негативним через умови поставки 

8. Оцініть ризики, які вас більш за все турбують, за шкалою від 1 до 7, де 1 – викликає найбільшу стурбованість, а 7 – викликає найменшу стурбованість.

a. Ціни на зерно

b. Політичні зміни

c. Процентні ставки

d. Ціни на супутні матеріали 

e. Хвороби 

f. Погода

g. Залучення фінансування

9. Вкажіть ваше ставлення до наведених нижче тверджень 

	Твердження
	Повністю згоден
	В принципі згоден
	Не знаю / не думав про це
	Частково згоден
	Не згоден

	a. Деривативи допомагають мінімізувати ризики цінових коливань 
	
	
	
	
	

	b. Якщо я використаю деривативи, то мій прибуток збільшується
	
	
	
	
	

	c. Якщо я використаю деривативи, то мій прибуток зменшується 
	
	
	
	
	

	d. Деривативи є дуже складними 
	
	
	
	
	

	e. Не розумію обліку/оподаткування деривативів в Україні 
	
	
	
	
	

	f. Ціна, що пропонується після збору врожаю, є дуже низькою 
	
	
	
	
	

	g. Боюся, що у разі використання деривативів мене обдурять 
	
	
	
	
	

	h. Боюся зробити щось незаконне при використанні деривативів 
	
	
	
	
	

	i. Боюся, що інша сторона не виконає своїх зобов’язань 
	
	
	
	
	

	j. Для мене важливо знати ринкові ціни на зерно 
	
	
	
	
	


10. Як часто ви перевіряєте ціни на зерно:

a. Декілька разів на день 

b. Щоденно

c. Через день

d. Іноді

e. Не дивлюся

Частина B. Ви та ваша компанія

11. В якому році ви народились?

12. Яку посаду в компанії ви обіймаєте?

13. Скільки власників у вашій компанії?

a. 1

b. 2

c. 3

d. 4

e. 5 та більше 5, але менше 10

f. 10 та більше 10, але менше 50

g. Понад 50

14. Ви жінка або чоловік?

15. Скільки людей працює у вашій компанії повний робочий день (приблизно)?

16. Яка у вас освіта?

a. Науковий ступінь

b. Магістр/спеціаліст

c. Бакалавр

d. Професійна (професійно-технічна) освіта 

e. Середня освіта

17. Яку організаційно-правову форму має ваша компанія?

18. Вкажіть усі види діяльності, якими ви займаєтесь (можна обрати декілька варіантів відповіді):

a. Виробництво

b. Переробка

c. Торгівля (експорт)

19. Якщо у попередньому запитанні 18 ви обрали декілька варіантів відповідей, зазначте, який вид діяльності приносить вам найбільший прибуток:

a. Виробництво

b. Переробка

c. Торгівля (експорт)

20. В яких областях знаходиться земля, яку ви обробляєте?

………………………………………………………………..

21. Тип виробництва:

a. Органіка

b. Традиційне 

22. Скільки гектарів (приблизно) у вас займають зернові?

23. Які зернові ви вирощуєте?

a. Кукурудза

b. Рапс

c. Ячмінь

d. Пшениця

e. Соєві боби

f. Соняшникове насіння

24. Оцініть прибутковість для вас зернових, які ви вирощуєте, за шкалою від 1 до 6, де 1 – найбільш прибутковий, а 6 – найменш прибутковий 

a. Кукурудза 

b. Рапс 

c. Ячмінь

d. Пшениця

e. Соєві боби 

f. Соняшникове насіння

25. Коли ви зазвичай продаєте свою продукцію?

	
	Кукурудза
	Рапс 
	Ячмінь
	Пшениця
	Соєві боби
	Соняшникове насіння

	a. Коли вона ще в полі
	
	
	
	
	
	

	b. Відразу після збору врожаю
	
	
	
	
	
	

	c. Через місяць після збору врожаю
	
	
	
	
	
	

	d. Через 2-6 місяців після збору врожаю
	
	
	
	
	
	

	e. Більше півроку після збору врожаю
	
	
	
	
	
	


26. Якщо ви обрали варіант «a» або «b» як відповідь на попереднє запитання №25, причина, чому продаєте свою продукцію, коли вона ще в полі або відразу після збору врожаю:

a. Необхідність якомога скоріше отримати фінансування 

b. Не впевнений, що в майбутньому на неї знайдуться покупці 

c. Не впевнений, що ціна в майбутньому буде вище 

d. Не можу довго зберігати зерно 

27. Де ви берете інформацію про ціни на зернові? Оберіть один або кілька варіантів.

a. Газети

b. Газети аграрної тематики 

c. Консалтингові, інформаційні фірми (напр., Thompson Reuters або Argus)

d. Інші виробники

e. Елеватори

f. Державна служба статистики

g. Соціальні мережі (Facebook, Twitter тощо)

h. Блоги

i. Інші веб-сайти

28. Що ви думаєте про майбутнє компанії?

a. Розшириться

b. Стане дещо краще

c. Залишиться незмінною

d. Поступово ліквідується

29. Які є основні джерела фінансування компанії:

a. Прибуток від основної діяльності

b. Кредити / фінансова допомога від власників / вигодонабувачів

c. Кредити від банків

d. Іноземні кредити

e. Кредити від міжнародних фінансових організацій 

f. Кредити від інших компаній (комерційні кредити)

g. Інше 

30. Якими фінансовими послугами / інструментами користувалась компанія за останні п’ять років?

a. Страхування
b. Банківські кредити 

c. Лізинг

d. Аграрні розписки 

e. Деривативи (форварди, ф’ючерси, опціони тощо)

31. Свою продукцію ви зберігаєте на:

a. Власному складі

b. Державному складі

c. Приватному складі

32. Оберіть те, що найкраще описує фінансові результати вашої компанії:

	
	Великий прибуток
	Прибуток
	Беззбитковість
	Збиток
	Великий збиток
	Не знаю

	2018
	
	
	
	
	
	

	2017
	
	
	
	
	
	

	2016
	
	
	
	
	
	

	2015
	
	
	
	
	
	

	2014
	
	
	
	
	
	

	2013
	
	
	
	
	
	


10.4 Додаток Б:  Супровідний лист до пропозиції 
[на бланку компанії – учасника тендера]


<зазначити дату> 
КОМУ: 
Проект USAID «Трансформація фінансового сектору», виконується компанією «DAI Global LLC» 
Ми, що підписалися нижче, надаємо пропозицію, яка додається, відповідно до Оголошення про прийом пропозицій REQ-KYV-18-0061, розміщеного 25 березня 2019 року. Загальна сума нашої пропозиції, що додається, становить <сума прописом (0.00 UAH сума цифрами)>. 

Підтверджуємо, що термін дії для цін у Прайс-листі, що додається (Додаток В), становить 90 днів. Наша пропозиція є обов’язковою для нас з урахуванням змін в результаті будь-яких обговорень. 
Розуміємо, що ці товари або послуги підлягають звільненню від ПДВ за генеральним договором компанії «DAI». Загальна сума сплачується без ПДВ.
Підтверджуємо, що маємо достатні фінансові ресурси для поставки товарів та виконання послуг або здатні отримати фінансові ресурси і не потребуємо авансу від компанії «DAI».

Розуміємо, що що компанія «DAI» не зобов’язана приймати будь-які пропозиції, які вона отримує. 
З повагою, 
Підпис уповноваженої особи: 
П.І.Б. та посада уповноваженої особи: [●]
Назва учасника тендера: [●]
Адреса: [●]
Телефон: [●]
Email: [●]
Печатка компанії:
10.5 Додаток В: Прайс-лист
	№
	Результати роботи
	Термін виконання
	Ціна, в грн.

	1
	План виконання
	1 тиждень після укладення договору 
	

	2.
	Звіт про результати кабінетного дослідження з урахуванням зауважень Проекту 
	4 тижні після укладення договору
	

	3.
	Доопрацювати методику, анкету, супровідний лист та список осіб для проведення інтерв’ю та місць їх проведення з урахуванням зауважень Проекту та інших зацікавлених осіб 
	5 тижнів після укладення договору
	

	4.
	Презентація попередніх результатів у форматі «PowerPoint» та брифінг для Проекту 
	13 тижнів після укладення договору
	

	5.
	Остаточний звіт
	18 тижнів після укладення договору
	

	Усього (без ПДВ): 
	


Складіть бюджет для цінової пропозиції. Кожний Учасник тендера повинен скласти бюджет за допомогою програми електронних таблиць, сумісною з програмою «MS Excel». Бюджет слід складати на період, на який розрахована технічна пропозиція. Зразок бюджету надано на наступній сторінці. Надайте письмові пояснення для статей витрат. Електронні таблиці мають супроводжуватися написаними у форматі «MS Word» поясненнями кожної статті із зазначенням припущення, чому дана стаття включається до бюджету, а також з обґрунтуванням суми такої статті. 

Зразок бюджету
	Назна компанії – учасника тендера ________________

	

	RFP #ARDS-S0-33

	
	
	
	
	
	
	
	

	№
	Опис
	Кількість
	Одиниця 
	Періодичність
	Мета розрахунку
	Ціна одиниці,
грн.
	Усього,
грн.

	1
	Винагорода за послуги / зарплата
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1,1
	П.І.Б. 1 / 
	1
	день
	2
	
	
	

	1,2
	П.І.Б. 2 / Інструктор
	16
	година
	5
	
	
	

	1,3
	П.І.Б. 3 / Помічник
	30
	година
	не застосовується 
	
	
	

	1,4
	XXXXXXXXXXXXXXXXX
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Усього за розділом
	

	2
	Відрядження
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2,1
	Конференція
	45
	учасник
	2
	В обидва кінця
	
	

	2,2
	Трейнінг
	25
	учасник
	5
	В обидва кінця
	
	

	2,3
	XXXXXXXXXX
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Усього за розділом
	

	3
	Handouts printing
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3,1
	Conference
	45
	participant
	2
	
	
	

	3,2
	Training
	25
	participant
	5
	
	
	

	3,3
	XXXXXXXXXX
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Усього за розділом
	

	4
	XXXXXXXX
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4,1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4,2
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	      Усього за розділом
	 

	РАЗОМ
	


10.6 Додаток Г: Форма для надання інформації про минулий досвід роботи 
Просимо включити три проекти, які найкраще ілюструють ваш досвід роботи, актуальний для цього Оголошення, починаючи з останнього проекту за датою завершення.

Беруться до уваги проекти, виконані протягом останніх трьох років. Проекти, виконані протягом останніх шести років можуть враховуватися на розсуд тендерної комісії.
	№
	Опис діяльності
	Місце-   знаходження


	Назва клієнта / тел.
	Вартість у дол. США 


	Дати початку і завершення робіт


	Завершено згідно з графіком (Так/Ні)
	Чи отримано лист про завершення робіт? (Так/Ні)

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	


10.7 Додаток Д: Заяви та підтвердження про відповідність  

1. Федеральний список виключених осіб – Обраний учасник тендера наразі не є відстороненим, тимчасово відстороненим або визнаним таким, що не має права укладати контракт з будь-яким федеральним органом.

2. Підтвердження заробітної плати керівництва – Положення FAR 52.204-10 вимагає від компанії «DAI» як генерального підрядника за контрактами федерального уряду США звітувати про рівні заробітної плати п'яти керівників субпідрядника з найвищим рівнем заробітної плати в Систему звітності за договорами субпідряду відповідно до Закону про підзвітність за федеральним фінансуванням та прозорість (FSRS). 

3. Указ Президента США про заборону фінансування тероризму - Виконавцю нагадується, що укази Президента США та законодавство США забороняють здійснювати операції з фізичними особами та організаціями, пов’язаними з тероризмом, а також надавати їм ресурси та підтримку. Юридичну відповідальність за забезпечення дотримання цих указів Президента та законодавства несе Виконавець/Реципієнт. Реципієнту не дозволяється працювати з фізичними особами та організаціями, пов’язаними з тероризмом, а також надавати їм ресурси та підтримку. Жодна допомога або ресурси не можуть надаватись фізичним або юридичним особам, які знаходяться у Списку громадян особливих категорій та заборонених осіб, який веде Казначейство США (див. www.SAM.gov), або у Списку особливих категорій ООН (див. http://www.un.org/sc/committees/1267/aq_sanctions_list.shtml).  Це положення обов’язково включається до всіх договорів субпідряду / рішень про надання субпідряду, які виконуються в рамках цього Контракту.
4. Торгівля людьми – Виконавцю забороняється протягом строку дії цього контракту здійснювати торгівлю людьми (як визначено у Протоколі щодо запобігання, протидії та покарання торгівлі людьми, особливо жінками та дітьми, який доповнює Конвенцію ООН щодо протидії транснаціональної організованої злочинності), оплачувати комерційні сексуальні послуги та використовувати примусову працю.

5. Підтвердження та розкриття інформації щодо платежів з метою впливу на деякі федеральні господарські операції – Учасник тендера підтверджує, що дотримується зараз та дотримуватиметься й надалі вимог FAR 52.203-11 «Підтвердження та розкриття інформації щодо платежів з метою впливу на деякі федеральні господарські операції».

6. Організаційний конфлікт інтересів – Учасник тендера підтверджує, що дотримуватиметься частини 9.5 FAR «Організаційний конфлікт інтересів».  Учасник тендера підтверджує, що йому не відомо про будь-яку інформацію, яка стосується існування будь-якого потенційного конфлікту інтересів організації. Учасник тендера також підтверджує, що якщо йому стане відомо про інформацію, яка має відношення до можливості існування потенційного конфлікту, Учасник тендера невідкладно надає компанії «DAI» звіт про розкриття інформації, де міститься її опис.

7. Заборона сегрегації місць спільного користування – Учасник тендера підтверджує, що дотримується FAR 52.222-21 «Заборона сегрегації місць спільного користування».

8. Рівні можливості – Учасник тендера підтверджує, що не здійснює дискримінацію проти будь-якого працівника або заявника за віком, статтю, релігією, інвалідністю, расою, переконаннями, кольором шкіри або національністю.

9. Трудове законодавство – Учасник тендера підтверджує, що дотримується всіх вимог трудового законодавства України.
10. Положення про федеральні закупівлі (FAR) – Учасник тендера підтверджує, що ознайомлений з Положенням про федеральні закупівлі (FAR) і не порушує жодного підтвердження, що вимагається згідно з відповідними нормами FAR, у тому числі, але не обмежуючись підтвердженнями стосовно лобіювання, хабарів, можливості рівного працевлаштування, компенсаційної дискримінації, та платежів з метою впливу на федеральні господарські операції.

11. Дотримання законодавства працівниками – Учасник тендера гарантує, що вимагатиме від усіх працівників, юридичних та фізичних осіб – надавачів послуг у зв’язку з виконанням Замовлення компанії «DAI» на закупівлю дотримуватись положень відповідного Замовлення та законодавчих і нормативно-правових актів федерального рівня, штатів та національного законодавства України у зв’язку з роботою за цим Замовленням.

Подаючи пропозицію, учасники тендера цим погоджуються повністю виконувати положення та умови вищезгаданого та всього відповідного федерального законодавства США, що зазначене у цьому документі, а також при укладенні договору повинні бути готові підписати відповідні заяви та підтвердження. 

10.8 Додаток Е: Інструкції з одержання номеру DUNS для Постачальників та субпідрядників компанії «DAI» 
ПОСТАЧАЛЬНИКИ, СУБПІДРЯДНИКИ ТА ОДЕРЖУВАЧІ ГРАНТІВ ВІД КОМПАНІЇ «DAI»
Примітка: Офіційне визнання переможця тендера відбувається після того, як він надає компанії «DAI» номер DUNS. З організаціями, які не надають номера DUNS, компанія «DAI» договору не укладає, а «DAI» вибирає альтернативного постачальника/субпідрядника/одержувача гранта.

--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Загальна інформація:

Основні положення чинних вимог уряду США щодо DUNS та звітності для бази даних FSRS 

Універсальна система нумерації даних (DUNS) – це розроблена компанією «Дан енд Бредстріт» (Dun & Bradstreet) система, яка присвоює суб’єкту господарювання  унікальний дев’ятизначний індивідуальний номер. Така система є світовим стандартом і нею користуються уряд США, Європейська комісія та Організація Об’єднаних Націй. Номер DUNS буде використано для забезпечення кращої ідентифікації відповідних організацій, які одержують фінансування з федерального бюджету США, для надання однакових відомостей (назва та адреса) в різноманітні комп’ютерні програми. 

Уряд США зобов’язує всіх заявників на грошові гранти першого рівня (i) та всіх постачальників/замовлення на закупівлю першого рівня на суму від 25 000 доларів мати номер DUNS до укладення з ними договору. 

ВИМОГА ДЛЯ КОМПАНІЇ «DAI» НАДАВАТИ ДАНІ У БАЗУ FSRS: 

Крім того, згідно з Актом про підзвітність та прозорість у федеральному фінансуванні від 2008 року; FAR 52.204-10, “Повідомлення про винагороду керівників та договори субпідряду першого рівня” (із змінами і доповненнями від липня 2010 р.); та Підпункта 4.14— “Повідомлення про винагороду керівників та договори субпідряду першого рівня”, який набрав чинності 1 березня 2011 р., компанія «DAI» зобов’язана повідомляти в базу даних FSRS (Функціональні специфікації вимог до безпеки), що розміщена на сайті http://www.fsrs.gov, будь-які нещодавно укладені договори субпідряду першого рівня на суму від 25 000 доларів.   

Згідно з AAPD 11-01 (зі змінами і доповненнями), усі іноземні суб’єкти господарювання, які одержують грошові гранти першого рівня (стандартні, спрощені та FOG) на суму від 25 000 доларів та виконують роботу за межами США, до підписання гранта повинні одержати номер DUNS. Усі організації США, які є одержувачами грошових грантів першого рівня на будь-яку суму зобов’язані одержати номер DUNS; звільнення для грантів на суму до 25 000 доларів поширюється лише на іноземні організації. Згідно з AAPD та з 2 CFR Частини 25 та 170, компанія «DAI» зобов’язана повідомляти про одержувачів гранти в базу даних FSRS. З повідомленою інформацією про субпідрядників та гранти широка громадськість може ознайомитися на веб-сайті http://usaspending.gov.

Детальні інструкції щодо одержання номеру DUNS для вашої організації наводяться нижче.

ПРОЦЕС ОДЕРЖАННЯ НОМЕРА DUNS:

1. Щоб розпочати процес безкоштовного одержання номера DUNS, необхідно завітати на веб-сайт реєстрації DUNS.  

http://fedgov.dnb.com/webform/index.jsp 

Зверніть увагу, що зліва знаходяться «Часто задавані питання», а також адреси електронної пошти та номери телефонів працівників компанії «Дан енд Бредстріт», до яких ви можете звернутись у разі виникнення запитань або труднощів із заповненням заявки в Інтернеті. Компанія «DAI» не має повноважень заповнювати заявку від імені вашої організації; обов’язкові відомості повинен вносити уповноважений представник вашої організації.

2. Оберіть країну, де фізично знаходиться ваша компанія. 

3. Спочатку вас попросять здійснити пошук в існуючій базі даних DUNS, щоб дізнатись, чи вже має ваша організація/суб’єкт господарювання такий номер.  Субпідрядники/одержувачі грантів, які вже мають номер DUNS можуть перевірити/оновити відомості про свою компанію.

4. Потенційні субпідрядники/постачальники/одержувачі грантів, які не мають номеру DUNS, побачать такий екран.  Щоб запитати номер DUNS, натисніть на кнопку “Request a New D-U-N-S Number” (запросити новий номер D-U-N-S). 
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5. Введіть інформацію про вашу організацію, яка запитується на трьох екранах. (Див. знімки екранів нижче.)  Щоб забезпечити успіх реєстрації, перед початком введення даних у цьому розділі, переконайтесь, що така інформація доступна англійською мовою.

· Юридична назва компанії (коми дозволяються, а крапки – ні)

· Адреса
· Телефон
· П.І.Б. власника/керівника
· Загальна кількість працівників 
· Річний дохід від реалізації продукції (у дол. США)
· Опис діяльності
6. Зверніть увагу, що деякі поля є необов’язковими, а без заповнення інших завершити процес реєстрації неможливо.  Наприклад, усі заявники мають заповнити розділи інформації про організацію. Назва компанії та фізична адреса заповнюються автоматично на основі відомостей, раніше введених для пошуку в базі даних DUNS.  Якщо натиснути на знаки питання зліва від поля, то з’являється додаткова інформація.
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Company Name

2| Legal Name [DNB TEST. INC

2| Legal Structure Proprietorship

2| Tradestyle Name 1 (optional)

Tradestyle Name 2

Tradestyle Name 3

2| Phone Number of Business oss51212
Physical Address

2| Street [100 Jafan Abdul Refman

2l ciy [Febd

2] State

2| Zip Code + 4PPostal Code

Country [AFGHANISTAN

Mailing Address (optional) [ Same as Physical Address

2| Street/P.0. Box

city

[l

S





7. З меню, яке випадає, ви повинні обрати організаційно-правову форму для вашої організації.  Щоб допомогти вам вибрати таку форму, яка найкраще відповідає формі вашої організації, нижче наведено стислий опис різних форм:

· Corporation (акціонерне товариство) – фірма, яка відповідає певним юридичним вимогам, для того, щоб зареєструвати статут в штаті/провінції, де знаходиться її головний офіс, шляхом подання установчих документів.  За законом корпорація вважається особою, відокремленою від її власників.  Вона може обкладатися податками, виступати стороною в суді та укладати договори.

· Government (державна установа) – центральна, обласна (штат), районна, міська або інша державна установа в США або відповідної іноземної країни.  До цієї категорії належать вищі навчальні заклади, середні школи, професійно-технічні навчальні заклади, які знаходяться у державній власності або керуються державою.

· Limited Liability Company (LLC) (товариство з обмеженою відповідальністю (ТОВ)) – У цій організаційно-правовій формі поєднуються особливості акціонерного та простого товариства. Вона створена, щоб забезпечити обмежену відповідальність акціонерного товариства та оптимальний податковий режим і операційну гнучкість партнерства.  Його власники несуть обмежену персональну відповідальність за боргами та зобов’язаннями ТОВ, подібно до акціонерів в акціонерному товаристві. Якщо ваша фірма має організаційно-правову форму ТОВ, це буде зазначено на її реєстраційних та ліцензійних документах.

· Non-profit (некомерційна організація) – Юридична особа, яка створена з благодійною метою і діяльність якої не передбачає одержання прибутку. Будь-які зароблені організацією гроші повинні залишитися в організації та спрямовуватися на покриття її витрат, підтримання діяльності та програми. Більшість організацій, зареєстрованих у приймаючій країні як громадські (або неурядові) організації, а не комерційні підприємства, є некомерційними організаціями.

Організації, створені громадами, профспілки, професійні асоціації, ради з розвитку громад та аналогічні організації також мають обирати цю форму, хоча офіційно можуть і не бути зареєстровані як громадські організації.

· Partnership (товариство) – організаційно-правова форма організації, де дві або більше фізичні особи здійснюють комерційну діяльність як співвласники. Прибутки та збитки розподіляються на пропорційній основі.

· Proprietorship (фізична особа - підприємець) – Ці фірми знаходяться у власності однієї особи, зазвичай того, хто несе здійснює повсякденну діяльність підприємства. Такому одному підприємцю належить все майно компанії та прибитки, які вона одержує.

8. Одним з найбільш важливих полей, які необхідно заповнити є поле основного коду SIC. (Див. знімок екрана нижче.) Основний Стандартний галузевий код (SIC) вказує галузь та функцію підприємства.
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9. Якщо ви не знаєте, який код SIC точніше вказує основну діяльність вашої організації, просимо завітати до такого сайту:  http://www.osha.gov/oshstats/sicser.html
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Щоб побачити кілька можливих кодів SIC, вам потрібно ввести певні ключові слова.  У прикладі вище було введено слово “Research” (дослідження), що видало такі результати:
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ЗВЕРНІТЬ УВАГУ:  Багато субпідрядників та одержувачів грантів компанії «DAI» підпадають під такі коди SIC:

8742 Консалтингові послуги з питань управління 
1542 Генеральні підрядники – нежитлові приміщення, крім промислових будівель та складських приміщень або коди в рамках:

	Галузева група 357: Комп’ютерне та офісне обладнання 
Галузева група 355: Спеціальні промислові машини, крім металообробки 
Галузева група 356: Загальні промислові машини та обладнання 

Галузева група 359: Різне промислове та комерційне обладнання 
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10. Опис діяльності – Наведіть стислий опис основних послуг, які ви надаєте. У прикладі нижче в якості основної діяльності підприємства було вибрано «технічна допомога в сільському господарстві.
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11. Дохід (виручка) від реалізації за рік слід вказувати у доларах США.

12. Після того, як всі поля заповнені, натисніть на “Submit Your Request” («Подати вашу заявку») і ви потрапите на сторінку перевірки.

13. Примітка:  Представник (Довіритель, власник або посадова особа) має перевірити та підтвердити точність даних, усвідомлюючи, що за подання недостовірної інформації особа може бути притягнута до кримінальної або адміністративної відповідальності згідно з пунктом 1001, Розділ 18 Кримінального кодексу США.

14. Після натискання кнопки “Yes, Continue” («Так, продовжити»), заявка на реєстрацію відправляється компанії «D&B» і протягом 24-48 годин має бути присвоєний номер «DUNS».  За 24-48 годин можна перевірити базу даних шляхом введення інформації про організацію у вікні пошуку – результатом пошуку має бути нове підприємство з номером «DUNS».  
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You affim that you are a principal, owner o oficer of the entity for which you are submitting
proposed information and/or changes and that you are properly authorized to submit these
changes. You also agree notto knowingly provide any false or misleading information to D&B.
Knowingly providing false or misleading information may resultin criminal or civl penalties as per
Title 18, Section 1001 of the US Criminal Code, and may negatively impact the status of the D&B
Teport maintained on this company.

This also includes the use of a Shelf Corporation. D&E defines a Shelf Corporation as one that exhibits
either ofthe following characteristics: (1) An aged corporation where no prior business actiities

could be confirmed or (2) An aged corporation that was revoked, dissolved or went to a dormant status,

and is subsequenty reinstated and is under new control. It is D&8's policy that the historical business actity
of a Shelf Corporation, if any, will not be factored into the determination of such Shelf Corporation?s

start date. As such, any individual who atiemps to misrepresent the start date of their business

through the use of 3 Shelf Corporation or any other means is immediately put on information alert status

or higher-risk status. I adition, the criminal penalties mentioned above may apply.
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10.9 Додаток Є: Заява на звільнення від вимоги одержати номер DUNS

	Юридична назва компанії:
	

	Фізична адреса:
	

	Місто:
	

	Область (якщо доречно):
	

	Країна:
	

	Підпис заявника
	

	Повне ім’я заявника (прізвище, ім’я, по-батькові):
	

	Посада заявника:
	

	Дата подання (мм/дд/рррр):
	


Субпідрядник/постачальник, юридична назва компанії якого наведена вище, заявляє, що представляє організацію, звільнену від одержання номеру DUNS, оскільки валовий дохід, одержаний з усіх джерел у минулому податковому році не досягає 300 000 доларів США.

*Подаючи цю заяву, заявник підтверджує точність тверджень, які в ній містяться. Заявник розуміє, що до нього та/або субпідрядника/постачальника можуть бути застосовані штрафні санкції, якщо у будь-яких заявах або підтвердежннях генеральному підряднику або уряду США будуть недостовірні відомості.

Субпідрядник/постачальник погоджується дозволити генеральному підряднику та/або уряду США перевірити достовірність назви компанії, фізичної адреси або іншої зазначеної тут інформації.  Заява залишається чинною протягом року з дати подання.

Список необов’язкових додатків
10.10 Додаток Ж: Контрольний перелік щодо подання пропозиції 
Учасник тендера: __________________________________________________________________________

Чи ви 


подали свою пропозицію компанії «DAI» в електронному вигляді, як зазначено у Загальних інструкціях вище?

Чи включає ваша пропозиція те, що зазначено нижче? 


підписаний супровідний лист та обов’язкові додатки (користуйтеся формою у Додатку Б).

Окремі технічна та цінова пропозиції (користуйтеся формою у Додатку В):
· Технічний підхід. 
· Кваліфікація запропонованих експертів та ключового персоналу. 

· Можливості, досвід та результати минулої роботи компанії (користуйтеся формою у Додатку Г).
· Цінова пропозиція (Бюджет)

Реєстраційні документи, як згадано у супровідному листі.
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Проект USAID «Трансформація фінансового сектору» (FST)


Оголошення про прийом пропозицій (Оголошення)

















№ REQ-KYV-19-0061





Дослідження перспектив використання деривативів на ринку зерна 





Дата розміщення:	 25 березня 2019 р.



































УВАГА: Потенційні Учасники тендера, які отримали цей документ з джерела іншого, ніж від Проекту USAID «Трансформація фінансового сектору», що знаходиться за адресою:   бул. Тараса Шевченка 33Б, м. Київ, Україна, повинні негайно написати на електронну пошту  � HYPERLINK "mailto:ProcurementFST@dai.com" �ProcurementFST@dai.com� та вказати назву та адресу своєї компанії, щоб прямо на цю адресу їм можна було надсилати зміни до цього Оголошення або інші повідомлення. Будь-які зміни до цього оголошення будуть надсилатися усім зареєстрованим учасникам на електрону пошту.





Примітка: Ваша організація обов’язково повинна надати компанії «DAI» номер DUNS 


I. 	ДОГОВОРИ ПІДРЯДУ/ЗАМОВЛЕННЯ НА ЗАКУПІВЛЮ:  Усі вітчизняні та іноземні організації, які одержують субпідряди/замовлення на закупівлю першого рівня на суму від 25 000 доларів зобов’язані до підписання договору одержати номер DUNS. Ваша організація звільняється від цієї вимоги, якщо її валовий дохід, одержаний з усіх джерел у минулому податковому році був менше 300 000 доларів.  Див. форму заяви нижче.


II.	ГРОШОВІ ГРАНТИ: Усі іноземні юридичні особи, які одержують грошові гранти першого рівня (стандартні, спрощені та FOG) на суму від 25 000 доларів та виконують роботу за межами США зобов’язані до підписання гранту одержати номер DUNS.   Усі організації в США, які є одержувачами грошових грантів першого рівня на будь-яку суму, зобов’язані одержати номер DUNS; звільнення для грантів на суму до 25 000 доларів поширюється лише на іноземні організації.


БЕЗ ОДЕРЖАННЯ НОМЕРУ DUNS КОМПАНІЯ «DAI» НЕ ПІДПИШЕ ЖОДНОГО СУБПІДРЯДУ/ЗАМОВЛЕННЯ НА ЗАКУПІВЛЮ (ВІД $25,000) або ГРОШОВОГО ГРАНТУ.








� На основі даних Служби статистики України, розміщених на сайті: � HYPERLINK "http://ukrstat.gov.ua/imf/arhiv/nr/nr2016_2020_u.htm" �http://ukrstat.gov.ua/imf/arhiv/nr/nr2016_2020_u.htm�.


� На основі презентації Міністерства аграрної політики та продовольства України, розміщеної на сайті: � HYPERLINK "http://minagro.org.ua/docs/GrowInUkraine_2018.pdf" �http://minagro.org.ua/docs/GrowInUkraine_2018.pdf�. 


� Інформацію розміщено на веб-сайті: � HYPERLINK "http://www.ukrstat.gov.ua/druk/publicat/kat_u/2018/zb/09/zb_sg2017_pdf.pdf" �http://www.ukrstat.gov.ua/druk/publicat/kat_u/2018/zb/09/zb_sg2017_pdf.pdf�.
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